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Das [3IPARTNER-Konzept:
die verlassliche Saule fiir lhr Unternehmen.

Hohe Quialitat, verlassliche, seriose und faire Zusammenarbeit — wer dies
seinen Kunden bieten kann, bleibt nachhaltig erfolgreich.

Das [AIPARTNER-Konzept bekennt sich seit dem Start vor mehr als zehn
Jahren zu diesen Werten.

Wir sind davon Uberzeugt, dass dies der Grundstein fiir den anhaltenden
Erfolg des [AIPARTNER-Konzeptes in all den Jahren war — und auch zukiinf-
tig sein wird.

Nutzen Sie dieses bewahrte Konzept als die verlassliche Saule im Elektro-
fachhandel und -handwerk. Auf den folgenden Seiten informieren wir Sie
ausfihrlich Gber die sieben klaren Vorteile dieser Saule.

lhre Ansprechpartner informieren Sie gerne (siehe Seite 16).

Ihr APARTNER-Team freut sich auf eine gemeinsame und erfolgreiche
Zusammenarbeit mit [hnen.




Der erste Vorteil:
sicher mit Markenherstellern zusammenarbeiten.

Qualitat! Egal, ob ein gutes Essen, ein schones Kleid oder ein High-Tech-
Gerét - letztlich entscheidet immer die Qualitat, ob es perfekt schmeckt,
gefallt oder funktioniert.

Mit dem [BIPARTNER-Konzept erhalten Sie ausschlieBlich Produkte von
verlasslichen Markenherstellern. Alle Produkte dieser namhaften Marken-
hersteller Gberzeugen Ihre Kunden durch Qualitdat und Mehrwert.
Verlasslicher und rascher Service inklusive.

Sicher - das bedeutet natirlich auch prompte Lieferung. Um diese und
viele andere Aufgaben kiimmern wir uns als einer der fiihrenden Elektro-
groBBhandler in Deutschland.

Durch das [HPARTNER-Konzept arbeiten Sie taglich mit seriésen
Profis zusammen.

Sicher mit Markenherstellern zusammenarbeiten n
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Der zweite Vorteil:
libersichtliche Unterlagen fiir erfolgreiche Kundengesprache.

Die kompetente, fachmannische Beratung ist das, was lhre Kunden schat-
zen. Daflir geben wir Ihnen verschiedene, nach Warengruppen gegliederte
[HPARTNER-Sortimente an die Hand.

So verlaufen lhre Verkaufsgesprache erfolgreicher.

[HPARTNER-Sortimente/Themen 2009:
Installation
Licht
Haustechnik
HaushaltsgroB- und -kleingerate

Consumer Electronics

[ PARTNER-Journal

Mit dem [HIPARTNER-Journal informieren wir Sie redaktionell und in hoch-
wertiger Magazinform iber die Themen Konsum, Gebaudetechnik, Licht
und Installation.

Wir berichten Giber Neuheiten vom Markt, Trends, Design, Tipps etc.

lhr Vorteil: Mit dem [@ PARTNER-Journal kénnen Sie sich optimal auf die
Beratung Ihrer Kunden vorbereiten.

Ubersichtliche Unterlagen fiir erfolgreiche Kundengespriche n



Der dritte Vorteil:
die attraktiven [3lPARTNER-Renditeprodukte.

Wichtig fiir Sie: zufriedene Kunden. Mit den [3PARTNER-Renditeprodukten
gelingt dies optimal.

Denn diese speziell aus unserem Warensortiment ausgesuchten Produkte
zeichnen sich durch neueste, energiesparende Technik, hohe Qualitat,
stilvolles Design, einfache Bedienung und attraktive Preise aus.

Informieren Sie lhre Kunden regelmaflig tGiber diese Vorteile. @
Alle [A PARTNER-Renditeprodukte sind in den Sortimenten mit \'

einem eigenen Logo gekennzeichnet und daher leicht zu finden.
Natiirlich profitieren Sie vom Verkauf der [IPARTNER-Renditeprodukte.

DEG gewadhrt Ihnen eine zusatzliche Vergltung* auf den im Verlauf eines
Kalenderjahres gemachten Umsatz mit ausgesuchten [Hl PARTNER-Rendite-
produkten nach folgender Staffel:

B 2,0% ab dem ersten EURO Umsatz mit [3PARTNER-Renditeprodukten
B 2,5% ab einem Umsatz grof8er als 10.000,- €
H 3,0 % ab einem Umsatz gré8er als 15.000,- €

Ihr Kundenberater informiert Sie darliber detailliert.

*Ausgenommen vom Umsatz sind Metallumsétze, Objekte und Photovoltaikumsétze.

Die attraktiven [HPARTNER-Renditeprodukte H



Der vierte Vorteil:
laufend topaktuelle [3lPARTNER-Aktionen.

Ihre Kunden suchen stets nach aktuellen Angeboten. Auch in
diesem Punkt kénnen Sie sich auf das [HIPARTNER-Konzept verlassen.

Nutzen Sie die regelmaflig erscheinenden, verkaufsfordernden
[3PARTNER-Aktionsflyer mit Angeboten topaktueller Mehrwertprodukte
fur lhre Kunden.

Die Vorteile fur Sie:

B hohe Werbewirkung durch Personalisierung
mit Eindruck des Logos lhres Unternehmens

B regelmiBiger Kundenkontakt

B geringe Streuverluste dank Zustellung direkt
zu lhren Kunden nach Hause

B exklusiver Verteilservice zu Sonderkonditionen

Themen 2009:

Einbaugerate/Kiiche, Licht/Energiesparlampen, Installationslésungen,
Warmepumpen, Solarthermische-/Photovoltaikanlagen, Klimagerate,
Kuhlen, Direktheizgerédte, Flachenheizen, HeiBwasser, IFA-News

Laufend topaktuelle IPARTNER-Aktionen n



Der fiinfte Vorteil:
das umfassende Programm der [3lPARTNER-Akademie.

Ihre Kunden erwarten zu Recht eine kompetente Beratung.
Und kompetente Beratung bedarf laufender Schulungen.

Das [HIPARTNER-Konzept setzt die seit Jahren verfolgte Weiterbildungs-
strategie konsequent fort.

Wir werden Sie daher regelmaBig zu Fachveranstaltungen mit
Markenherstellern, zu regionalen [BIPARTNER-Treffs, zu Stammtischen
und Fachmessen - und naturlich auch zu geselligen Stunden - einladen.

Wir pflegen bewusst einen personlichen Kontakt zu unseren Partnern.

Die Einladungen zu den einzelnen Veranstaltungen erhalten Sie nattirlich
schriftlich und rechtzeitig.

Das umfassende Programm der [AIPARTNER-Akademie B



Der sechste Vorteil:
die beruhigende [3 PARTNER-5-Jahres-Garantie.

Vertrauen ist gut — die [IPARTNER-5-Jahres-Garantie ist besser. Mit diesem
Baustein iiberzeugen Sie lhre Kunden bei jedem Verkaufsgesprach.

Mit AbschluB einer eigenen Vereinbarung und gegen eine geringe Gebiihr
bieten Sie lhrem Kunden eine verlagerte Garantiezeit fur die tiber DEG
bezogenen Haushaltsgro3gerdte der Marken Bosch, Siemens, Neff, Miele,
AEG und Liebherr auf volle finf Jahre.

Die klaren Vorteile der [IPARTNER-5-Jahres-Garantie:

M intensive, langfristige Kundenbindung

[ serioses, glaubhaftes Verkaufsargument

M langfristig mehr Erl6s durch zufriedene Kunden

M Absicherung vor finanziellen Risiken bei Werkvertréagen

Mit diesem Baustein sind Sie auf der sicheren Seite.
Ein weiterer Vorsprung gegeniiber Ihren Mitbewerbern.

Die beruhigende [AIPARTNER-5-Jahres-Garantie n



Der siebte Vorteil:
bequem bestellen im DEG-Online-Shop.

Entdecken Sie eine Online-Welt voller Moglichkeiten.
Sie mochten Ihre Arbeit noch schneller und effektiver gestalten?

In unserem Online-Shop unter www.deutsche-elektro-gruppe.de haben
Sie Zugriff auf aktuelle Informationen tber Artikel, Preise, Aktionsange-
bote, Projekte, Ihre elektronischen Rechnungen und vieles mehr.

Sie profitieren von einfachen Suchmaéglichkeiten, kdnnen personliche
Favoriten einrichten, behalten den Uberblick Giber Auftragsbestdande
und, und, und - und das alles rund um die Uhr an 365 Tagen im Jahr.

Sie sind noch kein Online-Kunde? Sprechen Sie uns an.

www.deutsche-elektro-gruppe.de

Bequem bestellen im DEG-Online-Shop n



Wir laden Sie herzlich ein:
Nutzen Sie jetzt das [3l PARTNER-Konzept.

Der nachste Schritt:

Vereinbaren Sie einen unverbindlichen Gesprachstermin.
Fillen Sie dazu das beigelegte Antwortfax aus oder schicken Sie eine

E-Mail an den Ansprechpartner in Ihrer Nahe.

Ihr Ansprechpartner erklart Ihnen ausfiihrlich die Vorteile

des [AIPARTNER-Konzepts fiir Ihr Unternehmen.

Vertriebsregion Nord Stephanie Perl
Stephanie.Perl@de-g.de

Vertriebsregion Mitte-Ost Simone Herold
Simone.Herold@de-g.de

Vertriebsregion Datzer  Philipp Schmidt
Philipp.Schmidt@de-g.de

Vertriebsregion West Helmut Schick
Helmut.Schick@de-g.de

Vertriebsregion Siid Tina Jurkovic
Tina.Jurkovic@de-g.de

Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit mit lhnen.
Ihr PARTNER-Team

Fax: 0511 6301-265
Tel.: 0511 6301-106

Fax: 0371 52055-49
Tel.: 0371 52055-45

Fax: 09721 6503-219
Tel.: 09721 6503-121

Fax: 0671 810-300
Tel.: 0671 810-236

Fax: 089 3165956
Tel.: 089 31604-252




‘BPARTNER

Das [ 3 PARTNER-Konzept:
Nutzen Sie diese sieben klaren Vorteile!

Sicher: Mehrwertprodukte von Markenherstellern
Ubersichtlich: die [FPARTNER-Sortimente

Attraktiv: die [HPARTNER-Renditeprodukte
Topaktuell:  die [3IPARTNER-Aktionen

Umfassend:  das [HIPARTNER-Schulungsprogramm

Beruhigend: die [HIPARTNER-5-Jahres-Garantie*
fur HaushaltsgroBgerdte

Bequem: Einkaufen im Online-Shop unter
www.deutsche-elektro-gruppe.de

*Exklusive Zusage fiir [l PARTNER von Partnerunternehmen der DEG.
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